Den siste
dinosaurien

Sluta motarbeta stenimporten!
Fokusera i stallet pa specialisering och produktutveckling.
Stennestorn Christer Kjellén uppmanar svenska producenter
att tanka italienskt.
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edan vi promenerar 6ver Medborgarplatsen i Stock-
holm granskar Christer Kjellén granithillarnas
sprickor utanfor Soderhallarna.

- Formodligen har tunga fordon kort hér. Det var aldrig me-
ningen fran borjan.

Det iar en yrkesmans utlatande. Christer Kjellén kan sum-
mera ett arbetsliv i stenindustrins tjanst. Han “halkade in pa
ett bananskal” 1967. Stenindustrins forskningsinstitut sokte en
tjinsteman och en ung byggnadsingenjor behovde ett jobb.

- Jag blev kvar och fortsatte pa den smala vigen, siger han
och skrattar.

Christer Kjellén gick frin att vara tjainsteman till att bli vd,
innan han i slutet av 90-talet blev stenkonsult i eget namn. Han
iridag en av tre besiktningsmén som Sveriges Stenindustrifor-
bund rekommenderar. Uppdrag saknas inte, trots att tva avdem
har passerat pensionsildern. Besiktningar och tvister varvas
med projektering av sten.

- Viar tre dinosaurier, eller snarare 2,5, en av oss jobbar bara
med utemiljo. Det fanns inte nagra fore oss och fragan 4r om vi
far nagra eftertridare.

Atervixten bland stenkonsulter ir i praktiken obefintlig.

- Vi saknar traditionen, i Europa finns massor med sten-
konsulter. Hir hemma utfér manga byggbesiktningsmin dven
besiktningar av stenjobb. En del av dem &r vildigt duktiga pa
sten, men ingen dr renodlad specialist.

Christer Kjellén forsoker i samarbete med Sveriges Stenin-
dustriforbund rada bot pa bristen. Genom Foreningen Besikt-
ningsméin for utemiljo, BEUM, ordnas kurser for grona besikt-
ningsméin i utemiljoer.

- Vi utbildar bland annat landskapsarkitekter och kommun-
anstillda.

Behovet av stenkompetens borde rimligen matcha mark-
nadens utveckling. Men nir de har forsokt halla motsvarande
kurser for byggsidan har intresset varit svalt.

- Tyvirr har vi ofta tvingats stélla in.

Under snart 50 ar har Christer Kjellén pa nira hall sett hur
den svenska stenmarknaden globaliserats, industrialiserats och
blivit mer kommersiell.

- Forr hade varje kommun ett stenhuggeri, inriktat pa service,
gravvardar och liknande. Nu har byggvaruhusen och stenhand-
larna tagit 6ver, i synnerhet i storstdderna. Natursten dr trendigt.
Idagvill alla ha koksbankar i granit eller marmor.

Producentsidan har ocksa genomgatt stora strukturforind-
ringar.

- Aktorerna ir farre, men storre. Det dr inte samma hantverk
langre.

Nar Christer Kjellén kom in i branschen byggdes manga
stadskarnor om i Sverige och sten anvindes flitigt till bland
annat banker och kontorshus.

- Branschen upplevde en topp som gick tillbaka under 70- och
80-talen.

Natursten ansags plotsligt exklusivt. Det rimmade illa med
en modern bostadspolitik driven av statliga skattesubventioner.

- Arkitekterna vagade knappt fraga vad natursten kostade.

Men instidllningen dndrades i borjan av 90-talet, nir impor-
ten av billig sten fran bland annat Kina och Indien tog fart. Hela
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“Importen har aldrig tagit nagra
marknadsandelar, den har

okat marknaden. Utemiljé och
inredning, som kék och badrum,
har okat allra mest.”

marknaden for natursten gynnades, dven svenska producenter,
konstaterar Christer Kjellén:

- Importen har aldrig tagit naigra marknadsandelar, den har
okat marknaden. Utemiljo och inredning, som kok och badrum,
har okat allra mest.

Men en branschprofil som talar i positiva termer om kinesisk
sten dr inte okontroversiell. Christer Kjellén dr medveten om att
han sticker ut hakan.

- Det lit likadant nér jag borjade i branschen, pa 60-talet
forfasade sig producenterna 6éver importen fran Italien och Por-
tugal. Den som salde italiensk sten bojkottades och fick inte silja
svensk sten, med resultatet att forsiljningen av italiensk sten
skotihojden. Det hade bara motsatt effekt.

dag konkurrerar Italien inte lingre med pris. I stillet har

produktionsmetoderna utvecklats. Man har specialiserat

sig pa lonsamma nischer och har fortsatt stor kapacitet.
Mycket av den sten som importeras till Europa passerar i dag
Italien eller bearbetas dar.

Den svenska stenindustrin borde tinka mer som den italien-
ska, anser Christer Kjellén.

- Min asikt 4r att importen inte ska begrinsas. I stillet ska
industrin koncentrera sig pa vad man dr bra p4, specialisera sig.
Inom vad har jag ddremot ingen uppfattning om, tyvirr ligger
dven svensk stenindustri fortfarande efter teknikmiéssigt.

Daliga arbetsforhallanden och miljobelastningen vid langa
transporter 4r annars vanliga argument mot importerad sten.

- Sjalvklart ska sakargumenten rada, och en serids importor
ska alltid halla sig till branschreglerna. Vi méaste givetvis stilla
samma krav pa kvalitet som vi gor pa den inhemska, siger
Christer Kjellén.

Han sticker heller inte under stol med att importen dven har
gynnat honom.

- Jag har fatt jobba mycket med kvalitetssikring. I borjan
trodde man att granit, oavsett var den kom ifran, hade ungefiar
samma egenskaper som svensk. Men det visade sig snart att det
var stora variationer.

Gar allt 6verstyr den dag dinosauriernas tid dr 6ver?

- Byggindustrin nir en drom om att egenkontrollen ska bli s&
utvecklad att man slipper besiktningar pa plats. Besiktnings-
mannen ska i stillet sitta pa kontor och bocka av genomforda
egenkontroller. Men missar sker alltid. Foérhoppningsvis har
man forstatt att kvalitetskontroll av sten dr viktig. Bl
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